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Cari ragazzi,

questo libricino, ricco di colori ed immagini, & stato pensato
esclusivamente per voi. Si tratta di un opuscolo che in modo
semplice ed allegro vuole accompagnarvi nella conoscenza
del mondo dell'imprenditoria, il campo attorno al quale ruota
lo sviluppo dell'economia di un Paese moderno. "Fare impresa”
significa progettare e realizzare i prodotti che abitualmente
usiamo a casa, a scuola e nel tempo libero.

Ogni oggetto che tocchiamo e utilizziamo nel quotidiano &
it risultato di un lavoro compiuto da molte persone che
insieme hanno contribuito a pensarlo (fase di progettazione)
e poi a costruirlo cosi come lo vediamo (fase di realizzazione).

Per illustrare questi concetti, oggi a voi poco familiari,
abbiamo scelto il pit efficace e comprensibile mezzo di
comunicazione per ragazzi: il fumetto. Si tratta di un viaggio
alla scoperta di un nuovo ed affascinante universo.

L'obiettivo, attraverso la realizzazione dell'opuscoletto, &
avvicinarvi, in modo gioioso ma efficace, al mondo
dell'imprenditoria permettendovi di conoscere sin d'ora i
principi e le regole che lo governano. Avremo raggiunto lo
scopo se alla fine della lettura saremo riusciti ad "incollare”
nelle vostre teste i pochi, ma importanti concetti sviluppati
dagli autori e disegnatori, ai quali va il nostro ringraziamento
per l'impegno che hanno saputo profondere per la lodevole
iniziativa.



-PER ATTIVITA ECONOMICA,
INTENDIAMO UN'ATTIVITA CHE

UTILIZZA I FATTORT PRODUTTIVI, -
OSSIA I CAPITALT, IL LAVORO E LE
MATERIE PRIME, PER OTTENERE UN
PRODOTTO
CHE PUO ESSERE UN BENE (PLAY-
STATION, MERENDINA), OPPURE UN
SERVIZIO (TRASPORTO IN AUTOBUS)

it
N LO SCOPO DELLA PRODUZIONE
‘Rl E IL PRODOTTO FINITO
2t
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SE I BENI ED I SERVIZI SONO DESTINATI AL MERCATO PER ESSERE
VENDUTT, ESSI AVRANNO UN VALORE ECONOMICO, SE INVECE SONO
PRODOTTI PER ESSERE CONSUMATI DALLO STESS0 PRODUTTORE, NON
AVRANNO UN VALORE ECONOMICO O VALORE DI SCAMBIO IN QUANTO
NON VENGONQO SCAMBIATI MA CONSUMATI SUBITO.

PROF. COME
DISTINGUIAMO
I BENI DAI

UN BENE PUO
ESSERE
UNA MACCHINA,
UN 6I0CATTOLO,
UN LIBRO,
UN GELATO ..
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| OSSIA TUTTO CIO CHE POSSIAMO TOCCARE CON MANO,
| PER SERVIZIO INTENDIAMO TUTTO €TI0 CHE NON SI

TOCCA CON MANQ, PENSA AD ESEMPIO AD UN SERVIZIO
| DI TRASPORTO, AD UN SERVIZIO DI CONSEGNA ECC.
| PERO QUALCHE VOLTA BENE E SERVIZIO VIAGGIANG A
| BRACCETTO, QUESTO £ IL CASO DE INFAST FOOD IL
| QUALE MI OFFRE UN SERVIZIQ DI RISTORO ATTRAVERSO
| UN BENE MATERIALE CHE PUO ESSERE L'HAMBURGERII

e

TORTA DI MIA
MADRE, SE
VENDUTA, PUO
ESSERE UN BENE
ECONOMICO?

GIUSTON
L'ATTIVITA
IMPRENDITORIALE
METTE A DISPOSIZIONE
DELLE PERSONE IL BEN

O IL SERVIZIO PERCH
QUESTE SIANG
SODDISFATTE.
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INOLTRE PER SERVIZI INTENDIAMO RIFERIRCI ANCHE
ALL'OFFERTA DI TUTTE QUELLE INFRASTRUTTURE
INDISPENSABILY PER L'ABITABILITA DI UN LUOGO,
CON PARTICOLARE RIFERIMENTO ALL'INSIEME DEL
SERVIZI PUBBLICI.

OPPURE COME LA
NOSTRA SCUOLA?

PROF. COME
IL CINEMA?

INOLTRE LIMPRENDITORE HA LA FACOLTA DI DECIDERE
COSA PRODURRE, COME PRODURRE, DOVE E QUANDO
PRODURRE, TUTTE QUESTE DECISIONT SPETTANO A
LUT PERCHE FINANZIA L'OPERAZIONE DI PRODUZIONE, |
CIOE E LUT CHE CON IL 5U0 DENARO PERMETTE LA

REALIZZAZIONE DEL PRODOTTO




INFINE
IL NOSTRO CODICE CIVILE
CI DA ANCHE LA
DEFINIZIONE DI PICCOLO
IMPRENDITORE.

PROF COME POTRET
METTERE IN
COMMERCIO QUALCOSA
CHE PIACCIA A TUTTI?

PRIMA DI TUTTO DEVI
INFORMARTL SUT 6USTL
ED I BISOGNI DELLE
PERSONE ALLE QUALI
VUOI VENDERE IL TUO
BENE O SERVIZIO.

PER FAR CIO TT AVVALT
DI UN'ATTIVITA CHE HA
TL NOME DI MARKETING

DI COSA
TRATTAIL
MARKETING?

ORA VE LO
SPIEGHERO NEI




Marketing

IL SIGNIFICATO DEL MARKETING CAMABIA
E MUTA NEL TEMPO,

PER ANNT QUESTO TERMINE E S5TATO
STRETTAMENTE ASSOCTATO ALLE
PRINCIPALL ATTIVITA DI PROMOZIONE,
VENDITA E PUBBLICITA. I TERMINT IN
INGLESE SONO : “COMUNICATIONS” E
"PROMOTIONS".

MA LA FORTE INFLUENZA ESERCITATA DA
QUESTE ATTIVITA SUL PROFITTO DI
UNAZIENDA, HA INDOTTO A CONSIDERARE
IL MARKETING UNA PRECISA COMPETENZA
DEL MANAGER DI UNAZTIENDA IL QUALE E
It RESPONSABILE DELLE VALUTAZIONE
STRATEGICHE CHE IMPEGNANG LE RISORSE
AZIENDALI PER OVTENERE UN
DETERMINATO OBIETTIVO DI REDDITO,
RICORDIAMO CHE LE DECISIONI E LE
ATTIVITA DI MARKETING DEVONO ESSERE
ORIENTATE VERSO IL CONSUMATORE CHE
ACQUISTA IL PRODOTYO O IL SERVIZIO,
NON AL SOLO PROFITTO.

QUINDI CONCLUDENDO IL
MARKETING SERVE A CAPIRE:

UNA VOLTA SYOLTE TUTTE LE
NOSTRE INDAGINI E DECISO
COSA PRODURRE DOBBIAMO
VERIFICARE SE SIAMO I SOLI
PRODUTTORE DI QUEL BENE
OPPURE FACCIAMO PARTE DI UN
GRUPPO DI PERSONE CHE HANNG
FATTO LA NOSTRA STESSA
SCELTA.

PENSIAMO PER ESEMPIO AT PRODUTTORI

PONIAMO IL CASO DT ESSERE IN TANTI
A PRODURRE UNQ STESSO BENE.

PROF MA ALLORA FANNO
PARTE DEL MARKETING
ANCHE QUELLE
INTERVISTE CHE SPESSO
FANNO ALLA MAMMA NET
SUPERMERCATL O AL
TELEFONO?

OPPURE QUANDO
CI REGALANO UN

PRODOTTO

DA PROVARE?

PERFETTO EDO
HAI CENTRATO
L'ARGOMENTOI
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\DETEHMINATO DAL MERCATO,

SE CHIUDIAMO 6LT OCCHI PER UN
ATTIMO ED IMMASINIAMO DI STARE
CON LA MAMMA AL SUPERMERCATO,
IN CARTOLERTA O MAGART IN UN
NEGOZIO DI 6IOCATTOLL, VEDREMO
DAVANTI AT NOSTRE OCCHL
CENTINAIA DI MARCHE PER O6NT
PRODOTTO CITATO.

ECCO QUESTO E UN MERCATO CHE
VIENE CHIAMATO DI LIBERA
CONCORRENZA, CARATTERIZZATO DA
TANTI PRODUTTORT CHE PRODUCONO
LO STESSO BENE. _

LA PARTICOLARITA DI UN SIMILE
MERCATO E CHE OGNI PRODUTTORE
NON E LIBERO DI FISSARE IL
PREZZO DEL SUO PRODOTTO POTCHE
QUESTO, COME SI DICE IN
ECONOMIA, E DETERMINATO
DALLTNCONTRO DELLA DOMANDA
DI TUTTI I CONSUMATORT E
DALL'OFFERTA DI TUTTT I
PRODUTTORT, QUINDI
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IL CASO OPPOSTO, INVECE, &
RAPPRESENTATO DALLA SITUAZIONE IN
CUL STAMO I SOLE A PRODURRE QUEL BENE
O AD OFFRIRE QUEL SERVIZIO.
IN QUESTA SITUAZIONE, DEFINITA _
MONOPOLTO, ABBIAMO UNA CERTA LIBERTA
DI STABILIRE IL PREZZO DEL NOSTRO
PRODOTTO!

/ I FATTORI PRODUTTIVT ( O DELLA \
PRODUZIONE) SONO TUTTT QUETL FATTORT
CHE RENDONO POSSIBILE LA PRODUZIONE
BI UN BENE O DI UN SERVIZIO.
QUESTI FATTORI SONO:LA TERRA, IL
LAVORO ED IL CAPTTALE
ESISTONG I COSIDDETTE FATTORT FISSI
CHE SONO QUELLT, CHE NON POSSONO
ESSERE AUMENTATI A PICCOLE DOST A
SEGUITO BT UN PICCOLO AUMENTO DELLA
PRODUZIONE. PENSTAMO PER ESEMPIO AD
UN MACCHINARIO COSTOSISSIMG CHE
INCARTA LE MERENDINE,

—

ED I FATTORT VARTABILI I QUALT INQ
POSSONOQ ESSERE AUMENTATI A PICCOLE

DOSI ED IN MODC 6RADUALE: PENSIAMD AD
ESEMPIO ALLA FORZA LAVORO. POICHE AD
OBNI SINGOLO FATTORE DI PRODUZIONE

CORRISPONDE UN COSTO, E NECESSARIO CHE

L'IMPRENDITORE RICERCHI LA MISLIORE

COMBINAZIONE DET FATTORI PRODUTTIVI,
COMBINAZIONE CHE 611 GARANTISCA LA

MINIMA SPESA ED IL MASSIMO GUADAGN}

i@ GRIED
N TR

PROF CI FA
UN ESEMPIO

{ PROFITTO).
DI MONOPOLIO?

L'OFFERTA DI SERVIZI
PUBBLICT COME LA FERROVIA,
IL TRASPORTO IN AUTOBUS, LA
RETE STRADALEELE

GTULT A

IL PROFITTO E L'UTILE,

OSSIA LA DIFFERENZA TRA IL

VALORE DEL PRODOTTO FINALE
ED IL SUQ COSTO DI

PRODUZIONE,CHE SI OTTIENE

DA UNATTIVITA ECONOMICA.

PROF. CHE COSA
E Il PROFITTO?

PROFITTO=

RICAVITOTALI-
COSTITOTALI




UN IMPORTANTISSIMO FATTORE
DELLA PRODUZIONE £
RAPPRESENTATO
DAL CAPITALE.

QUESTO E LA RICCHEZZ A
FINANZTIARIA UTILIZZATA PER

AVVIARE E SOSTENERE
UNTMPRESA,

LE BANCHE SONO
DEGLI ISTITUTL
CHE LAYORANO CON
I SO0LDI: LT
CUSTODISCONO, LT
PRESTANO, LY
INVESTONO PER
FARLT AUMENTARE.

PROF. MA SE IO NON HO
ABBASTANZA SOLDI
COME FACCIO A
PRODURRE QUALCOSA?

CARO PAOLETTO IN TUO
SOCCORSO , POTREBBERC
VENIRE LE BANCHE CHE TI
CONCEDONGQ UN PRESTITO
AD UN DETERMINATO
COSTO CHE SI CHIAMA
INTERESSE PASSIVO,

CHI HA PIU DENARO DI
QUANTO 6LT SERVE,
PUO DEPOSITARLO IN
BANCA 5U UN CONTO
CORRENTE
O UN LIBRETTO DI
RISPARMIO.

PER QUESTI DEPOSITI
RICEVE DALLA BANCA
UN PREMIO IN DENARO
CHIAMATO
INTERESSE ATTIVO.

( CHI INVECE VUOLE
COMPRARE UNA CASA,

UNA MACCHINA O
VUOLE INTRAPRENDERE
UN'ATTIVITA
IMPRENDITORIALE, MA
NON HA SOLDI A
SUFFICIENZA, PUO
CHIEDERE ALLA 8ANCA

UN PRESTLTO.

LA BANCA IN QUESTO
CASO 5I FA PAGARE

UNA TASSA, CHIAMATA

INTERESSE PASSIVO

NATURALMENTE

IN SEGUITO IL

PRESTITO DOVRAI
RESTITUIRLOC!

ORA STUDIEREMO
NEL DETTAGLI COSA
FANNO LE BANCHE.

OTTIENE UN
PRESTITO SOLO
CHI GARANTILSCE
CHE PO'TRA
RESTITUIRLO.
CON 6LT
INTERESSL CHE

E PAGA GLI
INTERESSI ATVIVI
A CHE HA
DEPOSITATO IL

PROPRIO DENARO.




PROF. MA ANCHE IL
BANCOMAT E LA
CARTA DI CREDITO
SONO sOLDI?

CERTO MAFALDA, STA IL
BANCOMAT CHE LA CARTA
DI CREDITC VENGONCO
RILASCIATE DALLA BANCA
A CHI HA UN CONTO
CORRENTE,

ADESSO VI
SPIEGHERO IN
MANLERA PIU
DETTAGLIATA DI
COSA STIAMC
PARLANDO.

QUANDO COMPRIAMO
QUALCOSA, POSSIAMO
PAGARE IN CONTANTI,

CIOE PRENDENDO IL
DENARQ DAL NOSTRO
PORTAFOGLIO, O CON
ALTRT SISTEMI, CHE

UTILIZZANG DEI SOLDI *

INVISIBILI™: QUELLI cHE

ABBIAMO DEPOSITATO IN

BANCA, SUL NOSTRC
\ CONTO CORRENTE. /

UNO DI QUESTI SISTE%
IL BANCOMAT, UNA TESSERA
MAGNETICA CHE VIENE DATA

DALLA BANCA A CHI HA UN

CONTO CORRENTE.
USANDO UN NUMERO
SEGRETO, CI ST COLLEGA AL
PROPRIO CONTO
ATTRAVERSO UN TERMINALE:
SI POSSONO FARE
PAGAMENTI, PRELEVARE
SOLDI DAGLT SPORTELLI
AUTOMATICT O

CONTROLLARE QUANTO
DENARO ABBIAMO.

BANGOMAT

OPPURE SI PUQO USARE LA
BANCA: LA SI DA AL
VENDITORE, CHE LA FA
E CT FA FIRMARE UNA
RICEVUTA.

CONTO LA CIFRA CHE
ABBIAMO SPESO.

CARTA DN CREDITD

CARTA DI CREDITO, UN'ALTRA
TESSERA RILASCIATA DALLA

PASSARE TN UN APPARECCHIO

LA BANCA PAGHERA PER NOT,
POT SOTTRARRA DAL NOSTRO

INFINE, SI PUO PAGARE
USANDO DEI FO&LI
SPECEALI FORNITT DALLA
BANCA, 6LT ASSESNI, CHE
VANNO FIRMATI E
COMPILATI SCRIVENDO LA
CIFRA DA PAGARE IN
NUMERT E IN LEYTERE,
CHI RICEVE UN ASSEGNO
DEVE PORTARLO IN BANCA
PER OTTENERE I SOLOI
CORRISPONDENTI

LA

PROF. LA MIA MAMMA

SUPERMERCATO CON

SPESSO PAGA LA
SPESA AL

CARTA DI CREDITO

PROF. MA SE UN 6IO0R

VENDERO DELLE COSE
ANCHE A ME POTRANNG
PAGARE CON LA CARTA DI
CREDITO O L'ASSEGNO

CERTO MARCO!..,
SPERIAMO TU ABBIA
TANTISSIMI CLIENTI!




2) COSTO VARTABILE:
COSTO CHE DIPENDE
DALLA QUANTITA

IL £OSTC TOTALE E LA
SOMMA BEL COSTO
FISSO E DEL COSTO

PRODOTTA ANCHE IN VARTABILE SOSTENUTO

MINIMA PARTE. DALLIMPRENDITORE PER

PENSIAMO PER ESEMPIO PRODURRE QUELLA CERTA
AL COSTO QUANTITA DI BENI.

DELLINCHIOSTRO DEI.LE
PENNE, QUESTO COME

FACILMENTE INTUIBILE
VARIERA IN BASE AL

I COSTO POSSIAMO
COME LA SPESA
SOSTENUTA DA
UNA CERTA QUANTITA
DI UN DATO BENE
O SERVIZIO.
I COSTO A SUA VOLTA
SI SUDDIVIDE IN :

IL RICAVO, INVECE, &
LIMPORTO RISCOSSO
DALL' TMPRENDITORE
A SEGUITO
DELLA VENDITA DI UN
DATO BENE,

IL GUADAGNO O UTILE E LA DIFFERENZA
TRA RICAVO E COSTO,
L'IMPRENDITORE DEVE CERCARE DI RENDERE
MASSIMA QUESTA DIFFERENZA PER POTER
SUADAGNARE DI PIU, MA OVE FOSSE
POSSIBILE AGIRE SUL PREZZO FISSATO
o@. MERCATO COME IN CONCORRENZA PERFETTA,

OPPORTUNO CERCARE DI AGIRE SUL COSTI
VARTABILT PER POTERLT RIDURRE AL MASSIMO.

1) COSTO FISSO: COSTO CHE NON m%
DALLA QUANTITA PRODOTTA, FINO PER:

AD UN CERTO LIMITE DATO DALLA
POTENZIALITA MASSIMA DI UNA
MACCHINA PRODUTTRICE.

FACCIAMO UN ESEMPIO: SE IO HO A
DISPOSIZIONE UNA MACCHINA CHE MI
PRODUCE CENTOMILA PENNE, IO SO CON
CERTEZZA CHE LA MIA PRODUZIONE
TOTALE PUO VARIARE DA UNA A
CENTOMILA PENNE SENZA CHE IL COSTO
FISSO { CTOE DELLA MACCHINA) SURISCA
UNA VARTAZIONE.

SE, INVECE, VOGLIO PRODURRE
CENTOVENTIMILA PENNE ALLORA DOVRO
ACQUISTARE UN'ALTRA MACCHINA, A
QUESTO PUNTO TIL COSTO FISSO, DATO
DALLA SOMMA DET COSTI DELLE DUE
MACCHINE, SUBTRA UN AUMENTO PART
AL COSTO DELLA SECONDA MACCHINA

(ow'muce DI PENNE: /




A QUESTO PUNTO CARI RAGAZZI VI PROPOM}
UN INTERESSANTISSIMO LAVORETTO:
ORGANIZZATEVI IN GRUPPL DA QUATTRO ED
ELABORATE UN PICCOLO PROGETTINO
IMPRENDITORIALE DOVE DOVRETE SPECIFICARE
COSA VOLETE PRODURRE COME VOLETE
PUBBLICIZZARE IL VOSTRO PRODOTTO, DOVE
PENSATE DI REPERIRE I SOLDI, A CHI VOLETE
VENDERE I VOSTRI PRODGTTI, DOVE LT VOLETE
VENDERE, A QUALE PREZZO. .
T BAMBINT DEL 6RUPPO CHE REALIZZERA IL
PROGETTO PIU INTERESSANTE VERRA W

CON UNA FANTASTICA SORPRESAI

IO HO 6TA IN
MENTE COSA
PRODURRE!

. QUESTA
E LA MIA IDEA
IMPRENDITORIALE!
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